FISCALIA DE ALTA COMPLEJIDAD ORIENTE

DECLARACION

R.U.C N*: 2410061895-4

En Las Condes, a 23 de julio de 2026, a las 15:45 horas aproximadamente,
en investigacion Rol Unico de Causa -N°2410061895—4, comparece en las
dependencias de la Fiscalia de Alta Complejidad de la Fiscalia Regional
Metropolitana Oriente, VICTORIANO LUIS CERDA QUINTEROS,

. comuna de Huechuraba, Region Metropolitana, de profesion u oficio
Empresario, quien para efectos de citaciones y comunicaciones posieriores fija el
domicilio senalado en los terminos del articulo 26 del Codigo Procesal Penal, previa
citacion de la Fiscalia, en presencia de la Comisario de la BRIDEC KARINA
GUTIERREZ CAMPQS, declara voluntariamente lo siguiente:

“Actualmente me dedico a negocios empresariales en tres areas, inmobiliaria gl

o real state, en consultoria y estructuracién de negocios vinculados a salud y ! ';" :
algunos negocios financieros. Tengo varias empresas, una de ellas es Inversiones as’j r' |
Don | uis, donde concentro la mayoria de mis participaciones en-otras sociedades vy / g |
en las gue ng, lo hago como persona natural. Mis inversiones en el extranjero se h}’ ; '

configuran n a partir Playa LLC, y a partir de esta se realizan en particular, en L
EE.UU. N

A Marcelo PESCE REYES o conozco desde hace alrededor de 15 afios v
desde esa fecha hemos desarrollado y luego mantenido una relacion de amistad v,
también, hemos desarrollado diversos negocios en Chile y en el extranjero. A su
pregunta, respecto de como conoci al sefior Pesce, fue cuando él era gerente

general de Andrémaco y yo era Vicepresidente de la Isapre Optima.

A Pedro Pablo LARRAIN MERY lo conoci en una reunion por
videoconferencia durante en la pandemia, especificamente en Marzo o Abril de
2020. En esa epoca, Marcelo PESCE REYES y yo estabamos revisando unos
proyectos de inversion inmobiliarios fuera de Chile, puesto que existian precios de
activos muy castigados por la incertidumbre que se habia generado con la
pandemia, por lo que existian oportunidades de negocios muy interesantes. Segun
distintos analistas, las inyecciones de dinero que se estaban haciendo en las
distintas economias del mundo provocarian inflacion y el dinero circulante terminaria
en dos lugares: Una con el mercado bursatil y otro el mercado inmobiliario, como
efectivamente sucedio. En la referida reunién por videoconferencia, Pedro Pablo
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LARRAIN MERY se refirid a SARTOR y en detalle a su actividad, principalmente, a
operaciones de deuda privada a través de créditos privados, operaciones de
factoring y leasing. También nos comentd que SARTOR tenia participacion en
varios negocios inmobiliarios y que estaba entrando en un negocio de deportes,
donde su objetivo era comprar varios equipos de fitbol relevantes en Sudameérica.
Nos entregd informacién y nos pidid que revisaramos la posibilidad de invertir en
tres de sus fondos: El inmobiliario, el de deportes y unc de deuda. En este periodo
nosoctros estabamos interesados en estructurar financiamiento para las inversiones
gue estabamos realizando y no en invertir en productos financieros. No obstante

elio, revisamos sus productos y, posteriormente, le comunicamos que no eran de
nuestro interés.

La Jltima semana de agosto de 2020 -cuande hubo mayor libertad de
movimientos en pandemia Covid-19, Pedro Pabio LARRAIN MERY me invité a
tomar un cafe en la terraza de una cafeteria de Vitacura, lo que coordinamos para :
la primera semana de septiembre de 2020. Ahi lo conocl personalmente. La reunién
fue muy breve porque él estaba concentrado con un tema de salud que aquejaba a
una de sus hijas. Habia intentando comprar UNIVERSIDAD DE CHILE y me
pregunté si estaba interesado en invertir en el fondo. A su pregunta, digo :
nuevamente porgue la vez anterior no me menciona Universidad de Chile, pero el !

por ahi en abril 0 mayo de 2020 ya habia intentado comprar |2 Universidad de Chile, S

pero el proceso habia fallado. Yo le diig no era de mi interés participaren un fondo .
que se relacionara con la industria del fGtbol, ya que nosotros teniamos la intencién o i
de abandonar la actividad del fatbol en Chile, aunque el momente era muy malo 3
porque |os clubes -a nivel mundial- estaban muy deteriorados financieramente a raiz L

de la pandemia. Recuerdo que él me insistio, ademas, en que su producto de deuda

era muy atractivo para invertir, porque tenia un retorno mas alto que un depdsito a
plazo con un nivel de riesgo muy bajo. Le indiqué que nosotros queriamos poner
nuestras fichas fuera de Chile y, fundamentalmente, en el mercado inmohiliario,
pues veiamos con muy buenos ojos la evolucién gue tendria el mismo en ios ;
siguientes anos. Como expliqué, la reunion fue muy breve, por la situacién de salud
de su hija.

A su pregunta, el nombre de Michael CLARK VARELA lo escuché por primera
vez en julio o agosto de 2020, después de que Sartor intentd comprar las acciones
de AZUL AZUL S A. de propiedad de Carlos HELLER SOLARI y creo que por alguna
lectura de prensa. Antes de eso nunca habia escuchado siquiera su nombre v
tampoco lo conocia. Luego de eso, volvi a escuchar su nombre en |a operacion de 1
adquisicion de la Isapre COLMENA por parte del grupo NEXUS, en noviembre ©
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diciembre de 2020, donde trabajé para ellos en ta revision del modelo de sinergias
potenciales y en la revision de la estructura general del acuerdo de compra. A su
pregunta, yo tuve un encargo, exciusivamente para dos materias, 1a revision del
modelo de sinergia y la revision general de la estructura de compraventa de
acciones {para esc me contraté Eduardo Sanchez, el CEO de Nexus en Chile). A
su pregunta, Michael Clark juaga un rol donde me parece que fue uno de los
encargados de la compra de colmena por parte de nexus, desconozco su rol preciso
pero entiendo que ese fue. No sé si tuvo un rol adicional a ese. Sin embargo, solo
lo conoci personalmente a comienzos de 2021, oportunidad en que nos reunimos
por primera vez y le comentamos sobre los proyectos de inversion inmobiliaria que
estabamos analizando fuera de Chile. El me dijo que este negocio podia interesarle
a SARTOR, pues alli estaban buscande armar un fondo en doélares para los clientes |

que querian invertir en el extranjero.

En SARTOR revisaron uno de los proyectos que estéba'mos [levando
adelanie, que consistia en la inversion en un conjunto de departamentos ubicados
dentro del deneminado “Brickell City Centre” y nos ofrecieron financiar un porcentaje
cercano al 50% de la inversion que debiamos hacer. Al momento de revisar el
proyecto para entender el riesgo del financiamiento, vieron que les rendimientos
esperados que teniamos en todos los proyectos estaban en un rango entre 20% vy

30% bruto anual sobre dolar de los Estados Unidos. Esta rentabilidad ia encontraron

muy grande y yo creo que, en un comienzo, hasta dudaron de la misma, pero son ;
los margenes de rentabilidad habituales en este tipo de proyectos. Frente a esos ¥
margenes, nos pidieron que los invitaramos al proyecto con nosotros y nos dijeron rod
que, de esa manera, también podiamos disminuir nuestro propio riesgo. A su
pregunta, en el contexto de esta operacion, yo siempre me entendi con Pedro Pablo

Larrain Mery, en esa época era la Gnica persona que conocia.

Asi crearon el fondo Oportunidad y Desarrollo USA, que le llamaban
Oportunity and Development, el que entendemos fue creado con el objetivo de
poder comprar la mitad de nuestra participacion en ese proyecto, que eran unas
unidades residenciales en el denominado Brickell City Centre en Miami, pero ellos
se demoraron mucho en levantar el capital del Fondo, por lo que llegaron cuando el

proyecto ya estaba casi terminado y estdbamos comenzando a recibir o muy

proximos a comenzar a recibir los retornos de capital del proyecto. Entonces, se
celebrd el contrato con elfos mediante el cual ejecutaban la operacion gue estaba
comprometida, pero con un derecho de dejar sin efecto el negocio en 180 dias con
una penalidad en contra nuestra en caso de que el retorno pudiese ser no adecuado i

para ellos. Como en simultdneo estabamos comenzando a revisar un nuevo
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proyecto de inversion, nos pidieron hacer switch a ese nuevo proyecto. Este es el
proyecto que inicialmente se conoci®é como One River Point. A su pregunta, el
proyecto se llamaba asi pues el terreno esta localizado dentro de un conjunto que
tiene ese nombre. A su pregunta, el proyecto siempre ha existido y existe, no sé
guién podria poner en duda eso. Es normal que en los proyectos inmobiliarios
puedan haber variaciones en los plazos de gjecucidon de los mismos, pero muchas
veces las modificaciones en los plazos de ejecucion pueden devenir en ganancias
para los inversionistas, derivados de mejoras en los proyectos, de condiciones de
mercado mas favorables o de otros factores. A su pregunta, tengo la conviccién de

que el proyecto sera muy exitoso.

A su pregunta, respecto de si tengo conocimiento del estado actual del
proyecto Faena Residence Miami, puedo sefalar que se nos emiten informes
semestrales del mismo, y el ultimo informe lo recibimos ¢l dia 16 de julio de 2026,
que indica el estado de avance al 30 de junio de 2026. A su pregunta, si puedo

aportar este archivo, puedo sefialar que solicitaré autorizacion al desarrollador para
poder aportarselo.

A su pregunta, todos los créditos que pidieron AGECQO y ACO se encuentran
integramente-pagados, con todos sus intereses. Respecto de las condiciones de los
mismos, eran condiciones de mercado. Hoy podemos darnos cuenta, a partirde la
informacién que existe de otros créditos que otargaban, que los nuestros eran
créditos con condiciones exigentes y con tasas mas altas que los créditos que les
otorgaban a otros clientes, a pesar de que los nuestros eran mucho menos
riesgosos y se servian normalmente. A su pregunta, Ageco en un comienzo para
Brickell y Aco para otro proyecto, y ambos deben haber sido pagados en abril o
mayo de 2022. A su pregunta, los demas créditos que nos otorgaron fueron para
refinanciar unos creditos que teniamos en EE.UU., pues las tasas subieron mucho,
por lo cual, tuvimos que apurarnos por pagar unos Yy refinanciar otros. Este fue un
financiamiento estructurado con dos instituciones de deuda privada.
Reestructuramos una parte del financiamiento, no recuerdo qué fondo de Sartor nos
prestd. Para este financiamiento me entendi con Pedro Pablo Larrain. A su
pregunta, para mi Larrain Mery era quien ejecutaba el rol comercial y Harz era quien
ejecutaba y el rol operativo. A su pregunta, esto se pagé un afio después de cuando

obtuvimos el financiamiento, ibamos pagando periédicamente los intereses.

A su pregunta, la sociedad que realizé la inversion fue una sociedad
norteamericana. La deuda la contrajo una sociedad chilena porque SARTOR nos
pidid que la sociedad deudora tenia que ser una sociedad chilena y que debia

confar, ademas, con mi garantia personal, de manera de que si existia cualquier
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incumplimiento de parte nuestra poder ejecutarnos en Chile y desde ahi hacerse del
control de los activos afuera, ademas de querer contar con la posibilidad de tener
una eventual ejecucion local en caso de incumplimiento. Para esto, se utilizo la

sociedad AGECO SpA, de mi socio Marcelo Pesce.

A su pregunta, las sociedades que tuvieron créditos por parte de los Fondos
de SARTOR fueron AGECO SpA y ACO SpA.

A su pregunta, como lo adelanté SARTOR también nos refinancid el pago de
un crédito obtenido en el extranjero que era parte de nuestro equity o capital en One
River Point. Esto porque en ese crédito que obfuvimos se nos produjo un “hike” en
la tasa, producto de la violenta subida de tasas que a FED hizo entre el afio 2022 vy

el 2023, segln comenté.

A su pregunta, las transferencias las hizo directamente SARTOR porque
ACO y AGECQO no tenian cuenta corriente en dolares en Chile. Ellos nos pidieron
un mandato otorgado por AGECO o ACO, en su caso.

A su pregunta, a fravés de la Sociedad Downtown Development LLC
participamos de |la sociedad FRM Associates LLC {que antes se iflamaba ORP
Partners), que es la sociedad que ejecuta el proyecto denominado Faena
Residences Miami. En la sociedad FRM Associates LL.C, que cuando el proyecto
partid se denominaba ORP Partners LLC, es donde pariicipan las dos sociedades
relacionadas con SARTOR una se ilama Oportunity and Development LLC y la otra

se llama Downtown Investment LLC.

A su pregunta, la sociedad Oportunity and Development LLC pertenecia v
pertenece al Fondo de Inversion Oportunidad y Desarrolio USA, que antes
administraba SARTOR AGF y ahora administra LAB CAPITAL AGF, que antes se
llamaba WEG AGF.

A su pregunta, en la sociedad Downtown investment LLC la asignacion inicial
de las shares era de Pedro Pablo LARRAIN MERY a ASESORIAS E INVERSIONES
SARTOR S A, que es lo que, ademas, esta informado en el “Know Your Costumer”
o KYC de la sociedad, ademas, fuimos nosotros los que los presentamos al

developer que es Fortune. Nosotros presentamos a Sartor a Fortune.

A su pregunta, con [a Unica persona que me entendi siempre fue con Pedro
Pablo LARRAIN MERY. Muy marginalmente, algunas cosas operativas con Alfredo
HARZ CASTRO vy lo vi un par de veces después de la cancelacién de Sartor para
comprender a cabalidad lo que habfa ccurrido en los fondos de Sartor y como

estaba estructurada la participacion de ellos en el proyecto inmobiliario en Estados
Unidos.
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A su pregunta, en mi entender, Alfredo HARZ CASTRO era el que llevaba
todos los aspecios operativos de la Administradora General de Fondos y Pedro
Pablo LARRAIN MERY los comerciales.

A su pregunta, respecto de Rodrigo BUSTAMANTE GARCIA me lo presento
Pedro Pablo LARRAIN MERY en Estados Unidos y salimos a cenar juntos alla, pero
no tuve ninguna relaciéon comercial o de negocios con él. Luego me lo topé un par
de veces en reuniones a fas que asisti a SARTOR y nos saludabamos. A Carlos
LARRAIN MERY me lo presents su hermano Pedro Pablo en un evento en el que
coincidimes en un restaurant, fugar en el que cruzamos algunas palabras y luego fo
vi, una segunda vez, también estando con Pedro Pablo. No conoci nunca a Mauro
VALDES RACZINSKY, Oscar EBEL SEPULVEDA ni a Miguel LEON NUNEZ.
Tampoco conozco para nada a Sergio YANEZ ASTETE. Jamas supe de la
existencia de Juan Carlos JORQUERA SALHUS y solo lo vi una vez en una reunion,

en la que no pronuncid palabra alguna.

A-su pregunta, nunca he participado de una reunién ena que se hayan
firmado documentos referentes a las cuotas del Fondo de Inversion Privado
TACTICAL SPORT. A su pregunta, lo que afirma Alfredo HARZ CASTRO sobre que
yo le habria pedido firmar en varias oportunidades documentacion referida al Fondo
de Inversion TACTICAL SPORT, eso es completamente falso. A su pregunta,
tampoco le contratamos una asesoria relativa a la valorizacion de los fondos Sartor
a HARZ CASTRO. Resultaria absolutamente absurdo que si hubiésemos
necesitado contar con una valorizacion certera y verdadera de los fondos, por
cualquier razon, contrataramos a una de las personas que estaba acusada por la
Comisién Para el Mercado Financiero de nunca haber valorizado correctamente los
mismos. A su pregunta, desconozco por qué HARZ CASTRO sefiala esos asuntos,
supongo que para intentar desviar la atencion de los delitos por los que esté siendo

investigado, pero esto es un supuesto.

A su pregunta, no tengo ni he tenido nunca participacién. en la sociedad
MARINVEST SpA, ni directa ni indirecta. Con la sociedad MARINVEST tuvimos una
sociedad solo el afio 2016 que se denominé Santa Ema de Huechuraba, de la que
tuve un 40% de su propiedad, a través de 2 sociedades en las que participaba, ofro
40% de fa propiedad lo tenia Marcelo PESCE REYES a través de sociedades en
las que participaba, MARINVEST tenia un 10% y otro socio tenia ef otro 10%. Esta
sociedad se constituy6 para llevar adelante un proyecto de beneficios farmacéuticos
y administracién de vademécums para Compaiiias de Seguros de Vida, pero no
prosperd por el modelo de servicio abierfo que imperaba en esos afios en el

mercado de seguros de vida y salud.
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A su pregunta, la venta del Club HUACHIPATO por parte nuestra no tiene
relacion alguna con la suspensién de los aportes de SARTOR de fecha 15 de
noviembre de 2024. Si bien nuestra salida del club se oficializa el 14 de noviembre
de 2024, esta venia gestandose desde varios afios antes y no existe ninguna otra
conexion. Nosotros el afio 2019 recibimos una oferta de compra del Club vy
decidimos aceptarla y salir de la actividad. Esa oferta, luego de aceptada, no se
concretd, porque el inversionista -que era un ciudadano colombiano que trajo un
representante de jugadores- nunca volvié a aparecer para acordar los contratos de
compraventa después de aceptada la oferta por nosotros. A partir de ese momento,
decidimos salir del club, puesto que es una actividad muy desgastante y que expone
mucho a quienes participan en ella, desde el punto de vista personal y, también,
reputacional y comunicacional. Los agentes de jugadores e intermediarios
relevantes sabian de esta situacion, por lo que comenzaron a buscar traernos
ofertas por el club. Pero a fines de 2019, se produjo el llamado “Estallido Social” y
en 2020 y 2021 estuvimos con todos los efectos de la pandemia Covid-19, por lo
que recien el 2022 volvimos a recibir una nueva oferta de compra por el club. Con
larempresa quesla formuld;llegamosa un acuerdo el 2023 yifirmamos 108 textos de
la compraventa del club a mediados de ese afio. Esos posibles compradores no
aparecieron en la fecha en que 'debian hacerlo con los pages, por lo que esa
operacion no se concretd, por segunda vez. Este grupo era, también, de
nacionalidad colombiana y operaban un club en ese pais. Asi, terminamos ese afio
2023 y luego del campeonato anunciamos publicamente lo que en privado los
agentes de mercado relevantes ya sabian desde hace afos, esto es, que tenfamos
decidido salir del club. Esto caus6 mucha impresién, porque nosotros teniamos
decidido dar aviso publico de nuestra intencion de vender el club al término del
campeonato 2023, lo que hicimos al dia siguiente del Ultimo partido de esa
temporada en que, ademas, el club fue campedn. Finalmente, durante todo el 2024
estuvimos conversando con un par de personas que estaban interesadas en el club
y la Gnica oferta que llegd a concretarse fue la de Hernan Rosemblum. Esta oferta
se cerrd en octubre de 2024 y los contratos se firmaron el 11 de noviembre de ese
ano, pero solo se oficializd dos dias después, dado que queriamos despedirnos
personalmente de todo el personal del club y viajamos al dia siguiente en la noche
a Talcahuano para hacerlo.

A su pregunta, las negociaciones de las ventas de jugadores desde
HUACHIPATO a UNIVERSIDAD DE CHILE no se negociaron nunca con Pedro
Pablo LARRAIN MERY o con Michael CLARK VARELA. Todas las operaciones de
jugadores entre clubes de Chile o el extranjero se dan de distintas maneras. Hay
clubes en que negocian directamente los Presidentes de los clubes u otros
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dirigentes designados, que pueden ser directores del Club o colaboradores de los
mismos con un rétulo de dirigente. Hay otros clubes en que quien negocia las
transacciones es un Gerente, que por lo general es el Gerente General o el Gerente
Deportivo o Tecnico. Hay clubes que negocian casi todo a través de un agente que
designan para esos efectos. Y hay otros clubes donde negocian, en simultaneo,
mas de una persona. En el caso de UNIVERSIDAD DE CHILE, entiendo que el que
negocia todas las operaciones de compra es el Gerente Deportivo. A su pregunta,
antes de la llegada de SARTOR al Club UNIVERSIDAD DE CHILE era exactamente
igual. Negociaba el Gerente Deportivo. Yo jamas supe que los Presidentes de
UNIVERSIDAD DE CHILE que ejercieron como tales desde que nosotros llegamos
a HUACHIPATO, Carlos<HELLER, José Luis NAVARRETE.0 Gristian. AUBERT.u
otro dirigente negociara con otro ¢lub los términos y ¢ondiciones de |a transferencia
de un jugador. En una época, en Universidad de Chile participaba de las
conversaciones Mario CONCA o Pablo SILVA acompafiando al Gerente Deportivo
que era Sabino AGUAD. Después, los que negociaban eran los Gerentes
Deportivos Rodrigo GOLDBERG y Sergio VARGAS. A su pregunta, a Manuel MAYO
y a Ignacio ASENJO los he visto apenas un par de veces y no tengo ni he tenido
nunca ninguna clase de relacion con ellos, salvo la formal, en los Consejos de
Presidentes de la ANFP, basicamente. En Huachipato las negociaciones se
llevaban dependiendo del tipo de operacion de que se tratara. En general, los
préstamos que Huachipato otorgaba a otros clubes nacionales los veia y negociaba
el Gerente General y los préstamos de jugadores jovenes el Gerente Deportivo o
Técnico. Lo anterior tenia como Unica excepcion los préstamos de jugadores de
mayor jerarquia, que se trataban en la practica como si fueran una venta. Las
negociaciones de compra de jugadores las veia, por lo general, Marcelo PESCE
REYES. Las ventas nacionales las veia quien recibiera la primera llamada de parte
de un agente de jugadores o del dirigente del club interesade en el jugador. Las
operaciones de ventas internacionales importantes eran, en general, en las que

participaba yo.

A su pregunta, existen diversas herramientas que permiten determinar el
valor de un jugador y los parametros de evaluacion técnica de los mismos los hacen
en los clubes que trabajan seriamente unos departamentos que se llaman
secretarias técnicas o departamentos de scouting. Estas personas cuentan con
diversas herramientas de software y bases estadisticas y de juego, que permiten
evaluar de manera muy detallada a los jugadores. A su pregunta, hace unos afios
existian dos plataformas de scouteo principales, una que se llamaba InStat y |a otra
que se denominaba WyScout. Hace unos afos InStat fue comprada por WyScout y
luego esta ultima fue comprada por Hudl, que es la plataforma mas importante hoy.
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Los sitios publicos gratuitos, que de paso suelen financiarse en base a publicidad
de Google, no sirven para evaluar nada y no fijan ninguna pauta para nadie que
maneje el tema con seriedad. El precio del jugador tiene que ver con muchas
variables, pero principalmente con la posicidn que tiene y con su rendimiento
inmediato, ademéas de sus estadisticas generales y la proyecciéon que tiene el
Jjugador. Inclusive, y no es un tema para nada menor, con la forma de pago de la
operacion. Los clubes son muy reacios a vender jugadores para que sean pagados
en plazos largos. HUACHIPATO se caracterizaba y se caracteriza por otorgar
plazos de pago largos y flexibles. A su pregunta, siempre un jugador que es
comprado por un club puede resultar, mirado un par de afios después, que se
compro muy barato o muy caro, dependiendo del rendimiento que haya tenido luego
de su transferencia. A este respecto, los jugadores son seres humanos y, como
tales, estan afectos a diversas circunstancias fisicas, emocionales, personales y de
vida, en general, que determinan su rendimiento. Pero el precio de transferencia se
fija de acuerdo, basicamente, al rendimiento gue han tenido en los meses, semestre
0 en el afo inmediatamente anterior a su transferencia. Un ejemplo de esto es la
venta del jugador Carlos Palacios, que fue transferido la primera vez al extranjero
desde Unién Espafiola a Vasco de Gama, siendo figura del campeonato nacional.
Esa transferencia se dice que fue en una cifra cercana a 3 millones de délares y
luego en Brasil no anduvo. Vino a Colo-Colo y volvid a ser figura para ser transferido
a Boca Juniors en una cifra cercana a los 5 millones de délares donde tampoco ha
podido consolidarse. Que no haya andado en los clubes en los que ha estado fuera
de Chile, no significa gue no haya valido los precios en los que fue transferido en su
momento. De hecho, analizadas sus estadisticas y su juego, probablemente valia
mas que el precio en que fue transferido, en ambas transferencias, va que es un
extraordinario jugador. Hay que tener presente, eso si, que los precios de las
transferencias que publican sitios o parte de la prensa, suelen ser, muchas veces,

inventados.

A su pregunta, respecto al lugar donde pudieron haber terminado los dineros
de los Fondos de SARTOR, solo tengo acceso a la informacién piblica que esta
disponible en la pagina web de TOESCA y gue permite entender las carteras
subyacentes de los fondos de inversion ptiblicos rescatables que esta liquidando
TOESCA. A este respecto, los sistematicé en Excel y generé un archivo con la
informacion que se encuentra contenida allf. Este pemite comprender el destino de
los dineros que fueron colocados en algunos lugares: Primero, en el denominado
“Grupo La Araucana”, relacionado con Sergio YANEZ ASTETE. Segundo, en
sociedades ligadas a Sergio YANEZ ASTETE y Jhon SOL VILLANUEVA, con unos
supuestos negocios mineros. Y tercero, en sociedades relacionadas a personas

9
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vinculadas con el caso “PRIMUS”. A su pregunta, es sabido que La Araucana tiene
una parte relevante de sus inversiones en unas residencias para adultos mayores
que operan bajo la marca “Acalis”, las que tiene en sociedad con un Fondo que
administra Toesca. A su pregunta, todo esto es informacion publica. A su pregunta,
jamés ni Pedro Pablo LARRAIN MERY o Alfredo HARZ CASTRO nos entregaron
ningun tipo de informacion acerca de las inversiones que tenian o no los fondos de
SARTOR. A su pregunta, desconozco completamente si los negocios mineros

relacionados con Emprender Capital pueden tener algun valor.

A su pregunta, si puedo aportarle el archivo que he referido, enviandoselo
por correo o trayendolo en un pendrive.

A su pregunta, no tengo conocimiento de algln contrato de asesoria
estratégica. en materia-deportiva entre Michael Clark (EIFIP Tactical Sport)-y

Marcelo Pesce, puedo sefialar que no tengo conocimiento y de existir, jamas/me lo
ha informado.

A su pregunta, respecto de mi relacién con Patrick Kiblisky, es mi amigo, lo
conoci el ano 2014 cuando era duefio y presidente del Club Nublense. A su
pregunta, no tengo relaciones comerciales con él, tuve relaciones comerciales con
su tio Sergio Kiblisky y con los hijos de Sergio Kiblisky. Patrick administra varios
fondos, en particular administra uno con el cual tuvimos una operacién de crédito a
traves de la sociedad Toshi, sociedad chilena.

A su pregunta, respecto de si alguna vez ha estado involucrado en
transferencias de jugadores de Universidad de Chile, puedo sefialar que no, en

hinguna. A su pregunta, respecto de negociaciones entre Michael Clark.

Se procede a exhibir la declaracién de Manuel Mayo prestada el 18 de
diciembre de 2025, pagina 11, en las ventas de jugadores se involucran los
presidentes. Yo nunca le he comprado un jugador a la Universidad de Chile. Yo
nunca hice una transaccion de jugadores con Michael Clark y no recuerdo que
Huachipato le haya comprado un jugador a la Universidad de Chile.

Previamente leida y ratificada en todas sus partes se pone término a la
declaracion.”

W /\‘.\
VICTORIANO LUIS CERDA QUINTEROS
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